GONZALO CRISTIÁN SAN MARTÍN OVIEDO    

Pocuro 3057, Dpto. 2, Providencia, Santiago.


Celular: 08-2281552
e-mail: sanmartino@gmail.com
Resumen
Ingeniero Comercial de Universidad Diego Portales con 6 años de experiencia en distintas industrias, con alto nivel de proactividad y capacidad de análisis, orientado a los resultados de la compañía en la que trabaje y en sus clientes, con gran capacidad de negociación e interés en el área comercial. Inglés Avanzado.
Experiencia Laboral:

PAILA ESTUDIO FOTOGRÁFICO



Julio 2011 – al presente

Socio, Director en PAILA

· Desarrollo y visión estratégica del negocio.

· Negociación con clientes, condiciones comerciales

· Desarrollo de presupuestos

· Negociación con proveedores

· Producción 

DERCO CHILE S.A.





Junio 2010 – Mayo 2011

Jefe de Área Lubricantes

Unidad de Negocios Dercoparts (Mercado Aftermarket)
Desarrollo de estrategia de producto bajo el enfoque multi-segmento, multi-productos y multi-canal. Personal a cargo, 2 Products Managers y un Analista / Comprador
· Negociación con proveedores internacionales y nacionales, logrando importantes mejoras en condiciones comerciales, resultados del área e incrementado margen y aumentando ventas.
· Cumplimiento de presupuesto y metas mensuales

· Desarrollo de promociones e incentivos a la fuerza de ventas

· Desarrollo de estrategia de productos en Grandes Tiendas, Canal Concesionarios, Canal de venta Geográfica, Interempresas y Talleres Asociados Derco.

Visa Work and Holiday New Zealand 


Julio 2008 – Julio 2009
CENCOSUD, EASY CHILE S.A. 



Noviembre 2005 – Junio 2008
Jefe de Producto
Desempeñado en tres distintas áreas de negocio: Área Ferretería, Área Terminaciones y Área Construcción.

· Optimización de margen, rotación, stock y mix de productos.

· Negociación con proveedores logrando importantes mejoras en condiciones comerciales y resultados del área incrementado margen y aumentando ventas.

· Cumplimiento de presupuestos y metas mensuales.
· Visitas a locales y a competencia coordinando acciones comerciales.
· Participación en planogramas y desarrollo de plan de productos en los distintos locales dependiendo de su tamaño y ubicación geográfica.
· Análisis de precios venta público y elasticidad sobre la demanda.
· Participación en catálogos y avisos publicitarios en los distintos medios.
COPEC S.A. 






Dic. 2003 - Febrero 2004

Gerencia Ventas Industriales 
Práctica Laboral
Educación:

Educación superior:
2000 – 2005:


UNIVERSIDAD DIEGO PORTALES





FACULTAD DE ECONOMÍA Y EMPRESA (Santiago, Chile)





INGENIERÍA COMERCIAL, Aprobado con distinción.

Educación media:

COLEGIO THE ANTOFAGASTA BRITISH SCHOOL
Educación básica:

COLEGIO INMACULADA CONCEPCIÓN
Información Adicional:
Nacionalidad: Chilena 
Fecha de Nacimiento: 9 de Marzo de 1981 

Computación: 
Nivel Avanzado: Windows, Microsoft Excel, Microsoft PowerPoint, Microsoft Word, Internet, Microsoft Outlook y Mac OS Extended.
Uso de SAP durante 2 años y medio en EASY y un año en Derco utilizando transacciones comerciales relacionadas con ventas, stock, costos, márgenes, precios venta público, datos por zona geográfica y local, mix de productos, catalogación por categorías de área, etc.

Nivel Usuario: Microsoft Access, SPSS, Filemaker (Catálogos - Marketing), Adobe Photoshop, Adobe Bridge, etc. 

Estado Civil: Soltero
Idioma: Inglés Avanzado.
